Energiekosten
zukunftsfahig gestalten

Sicher. Wettbewerbsfahig. Innovativ. enexion

group
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Neue Herausforderungen
fur Unternehmen

Durch die Liberalisierung andern sich die Rahmenbe-
dingungen und die Regularien auf den Energie-
markten und fiir den CO2-Handel rasant. Komplexi-
tat, Risiken und Dynamik steigen. Kurzfristige Opti-

Vergangenheit

mierungen sowie schnelle Reaktionen werden immer
wichtiger. Dabei sind nicht nur die reinen Strom- und
Gaskosten relevant, sondern auch die Kosten fiir
Netznutzung sowie Steuern, Abgaben und Umlagen.

Wettbewerber

. Energie-Gesamtkosten

Friher waren die Energiekosten innerhalb einer Bran-
che vergleichbar und Unternehmen mussten lediglich
ihre Gesamtkosten im Blick behalten. Um heu-
te wettbewerbsfahig zu bleiben, gilt es, von

lhr Unternehmen

Wettbewerber

Commodity-Preisen  Uber Netzkosten bis zur
Digitalisierung strategisch zu planen, Verbesserungs-
potenziale kontinuierlich zu erkennen und tagliche,
sichere Prozesse zu betreiben.



>10.500

Normen und Gesetze regeln den Energiekomplex

Zukunft: Wie grol ist der Abstand je Lieferjahr?

Wettbewerber lhr Unternehmen Wettbewerber

Commodity-Kosten

Netzkosten

Nebenkosten & Subventionen
Versorgungs-/Budgetrisiken
Compliance-Einhaltung

n Flexibilitat & Digitalisierung
Nachhaltigkeit & Energieeffizienz



Die Chancen der
Liberalisierung nutzen

Der auBBerbérsliche GroRhandel (OTC) eréffnet energie-
intensiven Unternehmen die Moglichkeit, aus einer gro-
Ren Vielfalt an Angeboten das attraktivste auszuwah-
len. Statt klassischen Ausschreibungen mit Bindung an
einen Energievertrieb bzw. -lieferanten kdnnen sie sich
bei jedem Einzelgeschaft genau fiir den GroRhandler
entscheiden, der zum entsprechenden Zeitpunkt fir
das gewahlte Produkt am glinstigsten ist. Einkaufer
und Energiemanager kdnnen die volle Marktbreite aus-
schépfen und sparen Vertriebsmargen ein. AuRerdem
mussen sie sich nicht frithzeitig zu Lastprognosen ver-
pflichten, sondern konnen Verbrauchsmengen spater
festlegen.

Doch wie lasst sich die Teilnahme am OTC-GroRhan-
delsmarkt sicher, systematisch und arbeitsentlastend
gestalten? Wie behalt man bei mehr als 10.000 Normen
und Gesetzen den Uberblick? Wie kann man aktuelle
und zukinftige Risiken managen und Vertrége optimie-
ren? Wie steigert man seine Flexibilitat, optimiert sei-
ne Beschaffungszeitpunkte und sorgt dafiir, dass man
urlaubs- oder krankheitsbedingt nichts verpasst?

Den Energiekomplex
optimieren

Die enexion group liefert die notwendigen Ressourcen.
Seit seiner Griindung hat sich das Unternehmen, das
mehr als 60 Mitarbeiter an seinem Hauptsitz in Schwal-
bach am Taunus und international beschaftigt, auf die
anbieterunabhangige Optimierung der Energievollkos-
ten spezialisiert.

Die Experten bringen ihre Kunden an den Grofthandel,
minimieren die Risiken und sparen Kosten und Arbeits-
zeit ein. Ob Energiebeschaffung oder Risikomanage-
ment, ob Netznutzung, Steuern, Abgaben, Compliance
oder Subventionen: Die interdisziplindren Teams aus
Netz-, Wirtschafts-, IT- und Energiepolitikexperten rea-
lisieren fur industrielle Verbraucher, Datacenter und
Handelsunternehmen fortlaufend sémtliche Verbesse-
rungspotenziale.

Mit enexion erhalten Unterneh-
men die gleichen Instrumente,
wie sie bisher GroRkonzernen mit
unbegrenzten Ressourcen vorbe-
halten waren

Weil die enexion-Experten den Intraday-Markt fortlau-
fend Uberwachen und die Informationen kontinuier-
lich auswerten, erkennen sie Veranderungen rechtzei-
tig und nutzen auch sehr kurzfristige Preiseinbriiche
effektivim Portfolioaufbau. Weil sie fortlaufend fiir ihre
Kunden Energie beschaffen und bewerten, wissen sie,
ob ein GroRhandelspreis wirklich marktgerecht ist.

enexion ist kein Berater, sondern ein Dienstleister.
Das innovative Unternehmen setzt die vorgeschlage-
nen MalRnahmen im Sinne seiner Kunden auch erfolg-
reich um.

Ganzheitlich, vollstandig und ohne Interessenskon-
flikte und Handelsmargen sorgt enexion jederzeit sys-
tematisch dafiir, dass jeder Standort optimal aufge-
stellt ist.



>10%

je Lieferjahr typischer Kostensenkungseffekt mit enexion
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Volle Kontrolle: Mit der firmeneigenen Software-
Plattform enexion energy Cockpit behalten Kunden
die Entscheidungshoheit und sind jederzeit bestens
informiert.



Handelsstufen, Abhangigkeiten und
Risiken minimieren

Mit enexion kauft der Kunde direkt und anbieterunab- gie vertreibt noch mit Versorgern oder Netzbetreibern
hangig am GroRhandelsmarkt ein. Dadurch entfallen verflochten ist, handelt das Unternehmen 100 Prozent
nicht nur Handels- und Vertriebsmargen, sondern auch unabhangig und ausschliefllich im Interesse seiner
Abhéangigkeiten und Risiken. Weil enexion weder Ener- Kunden.

Energie-Einzelhandel (Vertrage zum Fest- oder Indexpreis)

OTC

GrofRhandel Trading /Vorliefera

g

OTC-GroRhandelsbeschaffung liber enexion

eénexion

group




100 %

unabhangig und ohne Energievertriebsinteressen

r Unternehmen
im Einzelhandel




Alle Potenziale ausschopfen

Innovativ: Mit ihrem ganzheitlichen Konzept reduziert
enexion nicht nur systematisch die Energiekosten,
sondern auch die Nebenkosten, den Energieverbrauch
und die Risiken. Alle Empfehlungen basieren auf der
langjahrigen Umsetzungserfahrung. enexions Kunden
schopfen die gesamte Marktbreite des GroRhandels
aus, erhalten Zugriff auf samtliche Instrumente und
sind unabhangig von den Verdanderungen der Aufien-
welt auf alles vorbereitet.

Arbeitsentlastend: enexion wertet alle Informationen
im Kundeninteresse aus, gibt konkrete Handlungsemp-
fehlungen und setzt sie bis zum geplanten Ergebnis
um. Mit enexions individuellen Lésungen verbessern
die Kunden ihre Energievollkosten fortlaufend und si-
chern sich die volle Entscheidungshoheit ohne Kom-
promisse.

Direkt: Der Kunde kauft direkt am GroRhandel. Han-
dels- und Vertriebsmargen entfallen. Anbieterinteres-
sen von Handlern und Versorgern werden eliminiert,
Abhangigkeiten vermieden.

Kompetent: enexion ist hoch spezialisiert. Interdiszi-
plindre Teams mit Spezialisten fiir jedes Thema sorgen
systematisch dafiir, dass jeder Standort des Kunden
jederzeit optimal aufgestellt ist.

Kostenoptimiert: enexion nutzt den Grofthandel im
Namen des Kunden ohne Energie- oder Netzver-
triebsinteressen und wahlt jeweils den Handler, der
zum entsprechenden Zeitpunkt fiir das gewahlte Pro-
dukt am glinstigsten ist. Statt Einmaleffekten sorgt
enexion mit seiner kontinuierlichen Betreuung fir
jahrlich wiederkehrende, nachhaltige Einsparungen.
Durch das enexion-Benchmarking haben Kunden im-
mer objektive Markttransparenz.

Planbar: Das Vollkostenmanagement bezieht alle ge-
genwartigen und kiinftigen Kosten- und Risikotreiber
ein. Kunden werden friihzeitig liber sich andernde Rah-
menbedingungen informiert. Jede Veranderung wird
rechtzeitig erkannt und aktiv genutzt. Kosten- und Ver-
sorgungsrisiken werden durch eine jahrliche Kosten-
strategie gesenkt.

Schnell: enexion nimmt auch kurze Preiseinbriiche mit
und reagiert sofort auf verdnderte Marktsituationen.
Der Kunde ist immer bis zu fiinf Lieferjahre im Voraus

handlungsfahig und muss beispielsweise nicht erst
eine Ausschreibung durchfiihren.

Sicher: enexion ist fihrend bei der Betreuung beson-
ders sicherheitssensibler Branchen wie Cloudoperato-
ren und Datacenter. Dank der mitarbeiterstarken Port-
foliomanagementteams, der hochsicheren IT und der
selbst entwickelten Prozesse gibt es auch beim Thema
»Sicherheit 24/7“ keine Kompromisse. enexions Soft-
wareentwicklungsabteilung hat die firmeneigene Soft-
ware-Plattform enexion energy Cockpit und alle Tools
von Anfang an selbst entwickelt.

Transparent: Kunden werden fortlaufend (iber die
Markte, Entwicklungen im Energiekomplex und ihre
individuellen Vollkosten informiert. Alle Informationen
sind flir den Kunden einsehbar.



,Wir sind bereits bestens aufgestellt.”

Sowohl bei den Steuern, Abgaben und Subventionen als auch bei den Netzkosten und Risiken, den Markten und Prei-
sen gibt es erhebliche Gestaltungsmoglichkeiten. Dabei sind die Themen so komplex und dynamisch, dass ein kleines
Team sie nicht fortlaufend in der notwendigen Breite und Tiefe bearbeiten kann. Deshalb zahlen Unternehmen, die
kein 50-kopfiges Energiemanagementteam haben wie GroRkonzerne, oft zu viel. enexion liefert das entsprechende
Know-how und die Ressourcen und schafft Chancengleichheit zwischen energieintensiven Verbrauchern und Grol3-
konzernen.

»,Wir kaufen schon an der Borse.“

Wenn Sie einen Vertrag mit einem Energieversorger haben, ist das klassischer Einzelhandel mit einem lediglich indi-
zierten Preis. Dabei liefert der Bérsenterminmarkt auch gar keinen Strom oder Gas, sondern handelt spekulative Fi-
nanzinstrumente. Der relevante Markt gerade in Deutschland ist der aufRerborsliche Grohandel. Dort werden Strom
und Gas geliefert und dort kénnen Sie ebenso wie GroRkonzerne erfolgreich direkt beschaffen, ohne sich an einen
Energieversorger koppeln zu mussen.

,Wir sind schon fur die nachsten drei Jahre eingedeckt.”
Der Energiemarkt handelt rund fiinf Jahre im Voraus, deshalb sollten Sie sich bereits jetzt auf den GroRhandel vorbe-

reiten. enexions Kunden nutzen fiir Teilmengen bereits Tiefstpreise flr die nachsten fiinf Jahre - ohne Vertriebsmar-
gen oder eine Lastprognoseverpflichtung.

»Wir haben schon einen Energieberater fiir den Energieeinkauf.”

Die enexion-Experten unterstiitzen Unternehmen nicht nur bei samtlichen Markt-, Netz- und Einkaufsentscheidun-
gen, sondern setzen alle MaRnahmen auch kontinuierlich im Sinne ihrer Kunden um. Dabei basieren alle Empfehlun-
gen auf der langjdhrigen Umsetzungserfahrung.

Der Energiekomplex andert sich. Behalten Sie die Entscheidungshoheit!



Von der Analyse bis zum
Vollkostenmanagement

Mit seinem einzigartigen Gesamtkonzept hat enexion
sich in samtlichen energieintensiven Branchen als
Qualitatsfihrer etabliert. Insgesamt betreut enexion
ein Kostenvolumen von mehr als einer Milliarde Euro.




>1 Milliarde Euro

betreute Energievollkosten

Case Study: Die Vorteile des GroRhandels trotz
restriktiver Budgetvorgaben nutzen

Wegen des groRen Einflusses der Energiekosten auf die
Produktpreise und der strikten Budgetanforderungen
mit langem zeitlichen Vorlauf beschaffte ein Unterneh-
men seine Energie klassisch mit Ausschreibungen auf
der Energievertriebsebene und koppelte sich an einen
Lieferanten.

Mit enexions Hilfe gelang dem energieintensiven Un-
ternehmen der Wechsel in den anbieterunabhangigen
GroRhandel. Um die strengen Budgetvorgaben auch
bei volatilen Marktpreisen garanatieren zu kdnnen, ins-
tallierten die enexion-Experten ein IT-basiertes, landes-
und standortspezifizisches Vollkosten-Reporting und

Forecasting und setzen die identifizierten MaRnahmen
seitdem kotinuierlich um.

Dadurch profitiert der Kunde von samtlichen Kosten-
und Risikovorteilen des GroRhandels, wahrend ene-
xion ihm gleichzeitig die Einhaltung des vorgegebenen
Budgets zu jedem Zeitpunkt garantiert.

Neben den jahrlich wiederkehrenden Einsparungen
loben die fachlich verantwortlichen Mitarbeiter des
Kunden insbesondere die Arbeitsentlastung sowie die
gesteigerte Transparenz und Flexibilitat.




Von Automotive bis
Datacenter

Branchenubergreifend hat enexion von Porsche Uber
Infineon bis zu Novartis bereits unzahlige industrielle
Verbraucher im In- und Ausland betreut. Dabei setzt
das Unternehmen auf langfristige Partnerschaften und

hat noch nie aus Performancegriinden einen Kunden
verloren.




>20 Jahre

Erfahrung im industriellen Energiekomplex

Case Study: Die Normen einhalten und

Strafzahlungen vermeiden

Bei einer Compliance- und Nebenkostenanalyse fiir
einen groflen Nahrungsmittelhersteller stellte enexi-
on an einem Produktionsstandort fest, dass nicht alle
energiefachlichen Prozesse den nationalen und euro-
paischen Normen entsprachen. Wegen der Rechtsver-
stoRe drohten dem Kunden Strafzahlungen und der
Verlust wichtiger Kostenentlastungen.

enexion kimmerte sich um die bereits entstandenen
VerstoRe, handelte dauerhafte Losungen mit den be-
troffenen Behorden aus, schulte die Mitarbeiter des
Kunden und etablierte neue Prozesse, ohne das Tages-
geschaft des sehr stark ausgelasteten Kunden zu beein-
trachtigen. Dies fUhrte zu einer bis heute andauernden
Kundenbeziehung.




Maximale Sicherheit
garantiert

enexions Softwareentwicklungsabteilung hat die fir-
meneigene Software-Plattform enexion energy Cockpit
und alle Tools von Anfang an selbst entwickelt. Wegen
seiner sicheren IT und Prozesse ist enexion bei inter-
nationalen Datacentern und Cloudoperatoren fiihrend.
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bei sicherheitssensiblen Datacentern und Cloudoperatoren

Kundenzitat: Gerald
bei der Zapp AG

»enexion hat an unseren Produkti
Energievollkosten-Audit fiir Strom
fihrt. Die dabei identifizierten Ver
tiale wurden dann gemeinsam mi
Widerstande der Anbieterseite umg
besserungen in der Beschaffung und
haben wir insbesondere im Netzkos




Kundenstimmen

bi Istei 1] 8TOU D® CEO der Bilstein Group

»Die Unternehmen der BILSTEIN GROUP haben an einem Energiepreis-Benchmar-
king des WSM teilgenommen. Dabei wurden sowohl bei Strom als auch bei Gas
fihrende Platze unter den ca. 150 teilnehmenden Industrieunternehmen belegt.
Wir danken enexion fiir die langjahrig erfolgreiche Umsetzung des Energiekosten-
managements im Grofthandel und freuen uns auf zukiinftige Erfolge.“

. CEO der Schwering & Hasse Elektrodraht GmbH
f. »Die Wechselwirkungen der Kosten- und Risikoelemente aus Energie, Netznutzung
SH w I re oder Abgaben erfordern eine fortlaufende Beobachtung, Analyse und Reaktion.
E iy Wir haben durch das integrierte Leistungsspektrum von enexion unsere gesamte
Energiebeschaffung inklusive Energienebenkosten optimiert. Der Energieein-
kauf arbeitet effizienter fiir unser Unternehmen, kritische Entwicklungen werden
friher erkannt und angegangen.
Unabhéangigkeit sowie umfassende Services Uber alle Energiearten und Kosten-
elemente haben den Ausschlag fiir enexion gegeben.“

- Leiter Einkauf der Chocoladefabriken Lindt & Spriingli GmbH
%M ; "'f »Direkte Einsparungen durch das groRhandelsnahe Beschaffungsmanagement von
- . enexion haben sich mit Hilfe eines Benchmarkings klar bestatigt. Wir arbeiten
deshalb mit enexion bei dem langfristigen Beschaffungs- und Risikomanagement
unserer Strom- und Gasverbrduche zusammen. In den immer volatiler und
komplexer werdenden Energiemarkten erhalten wir eine wirksame Arbeitsentlas-
tung, sichern unsere Entscheidungshoheit und Marktmoglichkeiten und realisieren,
im aktuellen Marktumfeld, gleichzeitig systematische Kostensenkung. Gerne besta-
tigen wir die erfolgreiche Zusammenarbeit mit enexion sowie die ausgepragte
Dienstleistungsmentalitdt und Kundenorientierung dieses Unternehmens.

Gern klaren wir in einem personlichen Gesprach, wie wir Sie bei
der Gestaltung Ihrer Energiekosten unterstiitzen konnen!

Sprechen Sie uns einfach an:

enexion GmbH

Am Kronberger Hang 2a

65824 Schwalbach am Taunus
Telefon: +49 (0) 61 7393590

Fax: +49 (0) 61 7393 59 55
Email: Dienstleistung@enexion.de

www.enexion.de






